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Skadedyr,

- fordi kvalitet gi' resultater

Szelger til Ewers Skadedyr — Industri & Detail

Vil du veaere med til at skabe vakst i vores Industri & Detail-afdeling?
Ewers Skadedyr sgger en ops@gende og ambitigs saelger til vores Industri & Detail-afdeling.

Stillingen er nyoprettet, og du far derfor en central rolle i vores fortsatte vaekst. Du far stor frihed til selv at
vaere med til at forme rollen, planlagge din salgsindsats og opbygge din egen kundeportefglje.

Din rolle

Du bliver en vigtig del af vores vaekst og far ansvaret for at skabe nye forretningsmuligheder og udvikle
steerke kunderelationer inden for industri og detail.

Det er en rolle til dig, der motiveres af at veere ude hos kunderne, dbne nye dgre og skabe resultater. Du far
mulighed for selv at praege, hvordan du griber salgsarbejdet an, samtidig med at du bliver en del af en
virksomhed med et steerkt fagligt bagland.

Du skal blandt andet:

o Opsgge og skabe nye kunder

e Opbygge og arbejde struktureret med en pipeline af kommende storkunder, kaedekunder og
mindre kunder.

e Identificere de rette beslutningstagere og skabe staerke, langvarige relationer.
e Pleje og udvikle eksisterende kunder.
o Identificere muligheder for mersalg og udvidelse af samarbejdet.

e Drive hele salgsprocessen — fra fgrste kontakt og behovsafdakning til tilbud, forhandling og
aftale.

o Arbejde taet sammen med resten af organisationen for at sikre, at kunderne far den rette
Igsning og en god oplevelse hele vejen.

Du kommer til at arbejde i hele landet med base fra vores kontor i Kolding, og du skal derfor trives med en
hverdag, hvor opsggende salg, kundemgder og relations skabelse er i centrum.

Hvem er du?
Vi sgger en person, der:

e Erudadvendt og ikke er bange for at sparke dgren ind.
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e Eropspgende, vedholdende og resultatorienteret.

e Ergod til at skabe nye relationer og opbygge tillid.

e Motiveres af at vinde nye kunder og skabe synlige resultater.

e Arbejder selvsteendigt og struktureret.

e Trives med frihed, ansvar og en hverdag, hvor du selv er med til at skabe mulighederne.

Erfaring med B2B-salg er en fordel, men det vigtigste er din energi, dit salgsmindset og din lyst til at skabe
resultater.

Vi tilbyder
e En nyoprettet stilling med stor frihed og indflydelse.
e Mulighed for at veere med til at forme rollen og salgsindsatsen.
e Mulighed for at opbygge og udvikle din egen kundeportefglje.
e En hverdag med stor variation og kundekontakt i hele landet.
e  Et steerkt fagligt bagland og en virksomhed i vaekst.
¢ Mulighed for bade personlig og faglig udvikling.

e Lgn efter neermere aftale

Mulighed for firmabil

Er du klar til at 3bne nye dgre og skabe vores nzeste store kunder?
Sa vil vi gerne hgre fra dig!
Ansggningsfrist: 30.10.2026

Send din ansggning og CV til hr@brdr-ewers.dk og markér ansggningen med "Saelger Skadedyr" i
emnefeltet.

Samtaler afholdes Igbende, og stillingen kan derfor blive besat, inden ansggningsfristen udigber.

Ved spgrgsmal til stillingen kontaktes Benjamin Schmidt Hansen pa telefon 23 21 41 75.
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