
 

Sælger til Ewers Skadedyr – Industri & Detail 

 

Vil du være med til at skabe vækst i vores Industri & Detail-afdeling? 

Ewers Skadedyr søger en opsøgende og ambitiøs sælger til vores Industri & Detail-afdeling. 

Stillingen er nyoprettet, og du får derfor en central rolle i vores fortsatte vækst. Du får stor frihed til selv at 

være med til at forme rollen, planlægge din salgsindsats og opbygge din egen kundeportefølje. 

Din rolle 

Du bliver en vigtig del af vores vækst og får ansvaret for at skabe nye forretningsmuligheder og udvikle 

stærke kunderelationer inden for industri og detail. 

Det er en rolle til dig, der motiveres af at være ude hos kunderne, åbne nye døre og skabe resultater. Du får 

mulighed for selv at præge, hvordan du griber salgsarbejdet an, samtidig med at du bliver en del af en 

virksomhed med et stærkt fagligt bagland. 

Du skal blandt andet: 

• Opsøge og skabe nye kunder 

• Opbygge og arbejde struktureret med en pipeline af kommende storkunder, kædekunder og 

mindre kunder. 

• Identificere de rette beslutningstagere og skabe stærke, langvarige relationer. 

• Pleje og udvikle eksisterende kunder. 

• Identificere muligheder for mersalg og udvidelse af samarbejdet. 

• Drive hele salgsprocessen – fra første kontakt og behovsafdækning til tilbud, forhandling og 

aftale. 

• Arbejde tæt sammen med resten af organisationen for at sikre, at kunderne får den rette 

løsning og en god oplevelse hele vejen. 

Du kommer til at arbejde i hele landet med base fra vores kontor i Kolding, og du skal derfor trives med en 

hverdag, hvor opsøgende salg, kundemøder og relations skabelse er i centrum. 

Hvem er du? 

Vi søger en person, der: 

• Er udadvendt og ikke er bange for at sparke døren ind. 



 

• Er opsøgende, vedholdende og resultatorienteret. 

• Er god til at skabe nye relationer og opbygge tillid. 

• Motiveres af at vinde nye kunder og skabe synlige resultater. 

• Arbejder selvstændigt og struktureret. 

• Trives med frihed, ansvar og en hverdag, hvor du selv er med til at skabe mulighederne. 

Erfaring med B2B-salg er en fordel, men det vigtigste er din energi, dit salgsmindset og din lyst til at skabe 

resultater. 

Vi tilbyder 

• En nyoprettet stilling med stor frihed og indflydelse. 

• Mulighed for at være med til at forme rollen og salgsindsatsen. 

• Mulighed for at opbygge og udvikle din egen kundeportefølje. 

• En hverdag med stor variation og kundekontakt i hele landet. 

• Et stærkt fagligt bagland og en virksomhed i vækst. 

• Mulighed for både personlig og faglig udvikling. 

• Løn efter nærmere aftale 

• Mulighed for firmabil 

Er du klar til at åbne nye døre og skabe vores næste store kunder? 

Så vil vi gerne høre fra dig! 

Ansøgningsfrist: 30.10.2026 

Send din ansøgning og CV til hr@brdr-ewers.dk og markér ansøgningen med "Sælger Skadedyr" i 

emnefeltet. 

Samtaler afholdes løbende, og stillingen kan derfor blive besat, inden ansøgningsfristen udløber. 

Ved spørgsmål til stillingen kontaktes Benjamin Schmidt Hansen på telefon 23 21 41 75. 
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